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● Teuer in der Anschaffung

● Kompliziert im Einbau

● Ressourcenverschwendend

→    Nicht zeitgemäß für... 

○ Eigentümer, 

○ Verwalter

○ Mieter

Klingelanlagen heute
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Kommunikations- & Datenplattform morgen
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● Software, Hardware und Mobilfunk-Infrastruktur 

● Datenübertragung auf Bankensicherheit-Niveau

● Made in Germany!

→   Zukunftsorientierte Lösung für 

○ Eigentümer

○ Verwalter

○ Mieter
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Eigene Dateninfrastruktur via Mobilfunk
Hochmoderne und sichere Übertragungstechnologie - stets im jeweils stärksten Mobilfunknetz

● Plug & Play Lösung für Mehrgeschoss-Bau 

heute, später auch für Einfamilienhäuser!

● Keine WLAN-verbindung oder andere 

unsichere Netzwerke erforderlich

● Immer das stärkste Netz

● Praktisch keine Verkabelung
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Better Bell BASE
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Modern, kabellos, flexibel konfigurierbar

● Technisch auf dem neuesten Stand

● Unendlich konfigurierbar nach Ihren 

Bedürfnissen

● Smart-Building & Smart-Home-ready
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Über 1000 Namen 
möglich

Rufumleitung
(z.B. Notdienst)

Logos & Namen, 
u.a. animiert 

Behinderten-
gerecht

Individuelle 
Eingangssituation

Better Bell BASE - Konfigurationsbeispiele



©2020 by Better Bell IoT GmbH. Innovation beyond every door.©2020 by Better Bell IoT GmbH. Innovation beyond every door.

Better Bell HOME
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Eine Smart Home Station bereit für die Zukunft

● 100% variables  Wohnen & Arbeiten

● Zeitgemäßes Design

● Für Familien & Gewerbe
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Better Bell APP
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Von überall auf Ihre Klingel zugreifen - mit der Better Bell APP

● Paketboten von unterwegs  öffnen

● Smartes Zugangsmanagement per 

Schlüsselfreigabe

● Vorgänge im Haus als Mieter stets im 

Überblick
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Better Bell PORTAL
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Einfache Konfiguration nach Ihren Bedürfnissen via Web Interface

● Alles unter Kontrolle - an jedem Ort, 

zu jeder Zeit

● Integration in bestehende Systeme

● Automatisierung bei Ein-/Auszug 
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Mobilfunkbasierte Plattform der Zukunft        Limitierte kabelgebundene Türklingel        
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Marktpositionierung

Innovativ 
Trendsetzend

Traditionell
Klassisch

Konservativ

Hochpreisig
Luxuriös

Günstig 
Discount

B2C
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Technologische & sichtbare Alleinstellung von Better Bell
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Geschäftsmodell: Hardware, SaaS & Subscription
Ein skalierbares Modell

One-Time Setup 
Hardware

BASE Verkaufspreis
inklusive Türöffner

1.990 €
one-time

HOME Verkaufspreis
inclusive DOOR

548 €
one-time

Setup pro Stück 79.90 €
one-time

Subscription Fee / SaaS-Model Wiederkehrend pro HOME 5.95 €
monatlich

Zusätzliche Umsatzkanäle durch weitere Subscription fees und B2C Modelle
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Marktsegmente & Skalierbarkeit

● Neubau & Bestand

● Wohnungsbau & Gewerbe

● In 185 Ländern möglich

And
many
more
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360° + weltweit
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Zielgruppen und Umsatzpotentiale
A multi-angle approach

Immo-
Eigentümer

Handwerker / 
Handel

Sub-
Unternehmer

Designer / 
Architekten

Immo-
Entwickler

Immo- 
Verwalter Mieter

● Wenige Marktteilnehmer
● Hohe Budgets und große Nachfrage nach Innovationen
● Digitalisierung & PropTech stehen aktuell im Fokus
● Der USP von Better Bell ist der Branche leicht vermittelbar
● Schnelles Time-to-market

Operator Level Realization Level

● Bereitschaft für das Produkt und das Geschäftsmodell
● Handwerker sehen Better Bell als „upgrade“ ihrer Arbeit
● Leichte Erreichbarkeit der Zielgruppe (Telefon, online, etc.)
● Strukturierter Vertriebsweg

● Smart Home Trend
● Zunehmende 

Anspruchshaltung
● Community
● Value added services
● B2C Vertrieb

Owners
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Team
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Matthias Hunecke
Gründer

● Erster Exit m. 25 J. 
Umsatz >100M €

● 40+ Beteiligungen /  
u.a. Brille24, Secret 
Escapes, SocialWave

André Weber
Gründer

● Erste Gründung im 
Alter von 16 J.

● 10+ J. Erfahrung in 
Operations & Cloud 
Computing

● 2016 Exit >20 M € 
whatever mobile 
GmbH

● 25+ J. Entrepreneur 
mit Expertise in Sales 
und Strategie

● 2012 Exit wavemusic 

● Vorstand EO &  
Entrepreneur’s 
Pledge

Christian Chaléat
Gründer & Managing Director 

● 20+ J. Software 
Entwicklung &  IT 
Netzwerke

● 10+ J. Verschlüsselung 
im Bankenwesen

● Experte für IT Security 
& Cloud- 
Infrastrukturen

Thomas Zahari
Technical Director

● 20+ J. mobile 
Lösungen und 
Datensicherheits-
prozesse in der 
Bankenindustrie

● 10+ J. internationales 
Projekt-Management 
und Agile Coach

Sarah Maykopf
Managing Director

● 20+ J. Product 
Management & 
Business 
Development

● 15+ J.  IT Project & 
Process Management

● 10+ J.  agile 
Transformation in 
Unternehmen

Heiko Sievers
Business Development
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Status Quo         Ihr Beitrag

● Zukunftssicheres TOP-Produkt

● Proof of Concept 

● Perfekter Zeitpunkt

● Einzigartiges Team

● Weltweiter Markt

● Vertriebsstart Q4/2020 

○ Referenzobjekte

○ Aufträge

● Weitere Entwicklung

○ Ideen & Anregungen

○ Kooperationen
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Better Bell IoT GmbH
Amalienstraße 8
D-26135 Oldenburg

Geschäftsführung: Sarah Maykopf, Christian Chaléat

+49 (441) 559 771 0
info@betterbell.com

LinkedIn | XING
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mailto:info@betterbell.com
https://www.linkedin.com/company/better-bell
https://www.xing.com/companies/betterbelliotgmbh
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3-Level Sales Strategie

● B2B - Key Account 
● Operator Level
● Direct Sales

● Institutional operators
● Real estate co-operatives
● Property management
● Rental companies

● Sales Cycle:
6 - 24 months 

● External Key-LQS
● Campaigned Shows
● Personal direct contact
● Targeted PR & referrals
● LinkedIn campaigns

● B2B - Regular
● Operator Level
● Direct Sales
● Wholesale

● Mid-sized architects
● Crafts companies
● TGA planning offices
● Selected wholesalers

● Sales Cycle:
3 - 24 months 

● CallCenter-LQS
● Events/Shows A+B-Citys
● Sales Cooperations
● XING campaigns
● Referral marketing

● B2C
● Direct Sales

● Home owners
● House builders
● Tenants

● Sales Cycle:
0 - 18 months 

● Own website
● Sales platforms
● Social media 360°
● Consumer Fairs
● Referral marketing

2
1

2

1

2

3
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Vom TOP Key Account bis zum Endkunden
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TAM | SAM | SOM für Better Bell im Immobilienmarkt DACH 2020-2022

TAM

SAM

SOM

Gesamtmarktgröße: +/- 49.1 M Haushalte 
verteilt auf+/- 23.1 M Wohnimmobilien

Adressierbarer Markt entsprechend dem 
Gebäudetyp, Baujahr und Eignung

Realistisches Marktpotential unter 
Einbeziehung von Wettbewerb, MarCom 

Budget und Kapazitäten (Technik/Personal)

49.1 M 

22.8 M

12.2 M

Quelle: Zensus & Statista DE / AT / CH
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Überblick der Marktpositionierung 

GSM Technology ✓ ✕ ✕ ✕ ✕ ✕

IOT Future-Proof ✓ ✕ ✕ ✕ ✕ ✕
Security Standard on 
Banking Level ✓ ✕ ✕ ✕ ✕ ✕

Innovation Level ✓ ✕ ✕ ✕ ✕ ✕

High-Quality Design ✓ ✓ ✕ ✓ ✕ ✕

Multitouch ✓ ✕ ✓ ✓ ✕ ✕

HD Video Quality ✓ ✕ ✕ ✓ ✓ ✓
Production Site DE ✓ ✓ ✓ ✓ ✕ ✓
Proximity Sensor ✓ ✕ ✕ ✓ ✓ ✓
API (Programming 
Interfaces) ✓ ✕ ✕ ✕ ✕ ✓
Barrier-Free ✓ ✕ ✕ ✓ ✕ ✕

Virtual Code Lock ✓ ✕ ✓ ✓ ✕ ✕
Apartment Building 
Suitability ✓ ✓ ✓ ✓ ✕ ✕
Attractive Pricing 
Model ✓ ✕ ✕ ✕ ✕ ✓
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Proof of Concept & Sales Success Example

Example 09/2020: Project "Hebbelstraße Ingolstadt" by DIGIVEST

● Feb 2020: Initial contact at digitalBAU trade fair, Cologne 
& personal presentation in Ingolstadt

● Mar-Apr 2020: Project inquiry, offer, clarification of 
technical details & negotiation

● May 2020: Order for installation Oct 2020

● Turnover project “Hebbelstraße Ingolstadt”:

5 BASEs / 102 HOMEs:

○ Revenue Installation:  57,322.60 € 
○ Recurring Revenue: 606.90 € / month 
○ Customer lifetime value: 

          167,000 € net (15y) + additional services
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Current status list of our customer DIGIVEST
Customer Lifetime Value due to Multiple Projects

Ingolstadt
Proj. KRA  
11/2020

102 RU

Berlin
Proj. SCH
10/2021

88 RU

Potsdam
Proj. HEK
09/2021

30 RU

Ingolstadt
Proj. OBH
03/2021

28 RU

Berlin
Proj. TRU
06/2022

133 RU

 
 

 

SUM: 

 2 years

481 RU

  

  
RU = Residential units
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Forecast CLV (Customer Lifetime Value) of DIGIVEST for 15 years:

● Building volume: 250-300 residential units per year (SUM +/- 3500 RU)
● Better Bell Potential: 50% (existing & new building)
● Calculated sales expectation: +/- 3,700,000 €
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Kundennutzen
Better Bell für jeden

Mieter

Eigentümer         Verwaltungen

Nutzen

Moderne 
Technologie

Einfache Wartung aus der 
Ferne dank des Web 

interfaces statt hohem 
Arbeitsaufwand für 

Verwaltung und 
Hausmeister

Zu jeder Zeit und an jedem 
Ort wissen, was zu Hause 
passiert

Verzicht auf teure und 
aufwendige Verkabelungen. 
Statt dessen ansprechendes 
Design und Funktionalität 
die Mieter und Besucher 
beeindruckt.

Kosten
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●Ermöglichen klingeln, sprechen und Türöffnung

●Sind kosten- und wartungsintensiv in Hinblick auf Verkabelung und 
Pflege des Türschilds

Von einer Türklingel zur Better Bell

Türstationen heute Die digitale Klingelanlage von Better Bell -
bereit für die Zukunft 

●Ermöglicht klingeln, sprechen und Türöffnung, unabhängig vom 
Aufenthaltsort des Mieters

●Benötigt keine aufwendige und kostenintensive Verkabelung

●Better Bell verbindet die klassische Türstation mit Smart-Building- & 
Smart-Home-Funktionalität

24


